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Fuente: Elaborado por Uruguay XXl en base a Trade Map.



(A quiéen le vende Vietnam?
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Fuente: Elaborado por Uruguay XXl en base a Trade Map.



(A quién le compra Vietnam?
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Fuente: Elaborado por Uruguay XXl en base a Trade Map.



B + Wlls. /Qué comercia Vietnam con
el mundo?
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Fuente: Elaborado por Uruguay XXl en base a Trade Map.
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Exportaciones e importaciones

Comerclo entre Vietnamy (2016  Miles USS)
los Paises de la Region
I368.617

\' E 1.332.353
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1.728 mill 1.727.661

Las exportaciones de la region a Vietham

ascendieron a de USS 1.728 millones en 2016

1.722.310

Exportaciones

46.805

Importaciones

El 77% de la participacion total sobre las exportaciones
de la region a Vietnam corresponde a Brasil; seguido por 4.441.340
Argentina con el 21% y Paraguay con el 2%

. Argentina Brasil . Paraguay

Fuente: Elaborado por Uruguay XXI en base a Trade Map. Total Region



_ Productos exportados Productos exportados
_ por Argentina por Brasil

Aceite de soja Crustéiceos

~ 1%

Habas de
soja

8%

Tortas y residuos
solidos del aceite
de soja Otros Desechos

58% productos de
animales fundicion

3% 3%

Algodén
12%

Productos exportados
por Paraguay

Pellets de
carne
19%

Habas de soja
65%

Fuente: Elaborado por Uruguay XXI
en base a Trade Map.
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Relaciones Comercilales entre

Uruguay vy Vietnam
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Fuente: Elaborado por Uruguay XXl en base a Direccion Nacional de Aduanas.



Uruguay exporto un total de poco mas de USS 34 millones a
Vietham en 2017

# 50 productos

La variedad de productos exportados por Uruguay a Vietham
ronda el entorno de 50 partidas (NCM4)

Vietnam ocupo el #23 Uruguay se posiciond
lugar en el ranking de como el 72 proveedor
destinos de latinoamericano del
exportacionde mercado vietnamita

Uruguay en 2017* en 2016

*Sin considerar Zonas Francas.
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;Que le vendemos a
Vietnam en los
ultimos 5 anos?
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;Que le compramos
aVietnam en
los ultimos 5 anos?
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;Como negoclar
CON empresarlos

vietnamitas?
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ﬁ Estrategias de negociacion

[
La penetracion del mercado vietnamita pasa

fundamentalmente por el sur del pais (en especial,
Ho Chi Minh, uno de los puertos mas importantes. Y

Las negociaciones suelen realizarse de forma grupalx
Es importante identificar a la persona de mayor rango
de la empresa. Se sugiere iniciar con una presentacién
kgeneral para luego detallar los aspectos particulares.

Dadas las dificultades idiomaticas y culturales, es
sumamente recomendable buscar la colaboraciéon
de un representante o intermediario local. Conviene
efectuar el primer contacto en una misién comercial
para contar con apoyo oficial.

Fuente: Elaborado por Uruguay XXl en base a “Como negociar con éxito en 50 paises”, Olegario Llamazares.
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8 Normas de protocolo

Una caracteristica relevante de los vietnamitas / L
en los negocios es la puntualidad (acuden entre
10 v 15 minutos antes).

a vestimenta es
relativamente

informal en las
empresas; no asi
en reuniones con
entes publicos. j

El saludo mas cordial es un apretéon de manos,
utilizando las dos manos, acompanando una
inclinacién de cabeza.

- Gastos de los consumitidores

e Alimentacién 35% E.EE Vivienda 7%
cos Tansporte 13% |7 esucocin 6%
ﬁ Hoteles y Restaurantes 12% ‘]j’] Salud 6%
[Q seorctoses secosporasttoger 7% Q) Otros st 14%

Fuente: Elaborado por Uruguay XXl en base Santander Trade y Euromonitor International.



iMuchas gracias!

uruguayxxi.gub.uy | competitiva@uruguayxxi.gub.uy

Uruguay XX/

PROMOCION DE INVERSIONES,
EXPORTACIONES E IMAGEN PAIS




